
CONSIDERACIONES FINANCIERAS 
PARA LA  ELABORACIÓN DE 

PLIEGOS BID II 2015 
 

  



PLIEGOS DE OBRAS PROCESOS BID 
II 2015 

 



A tal efecto se deberá acompañar documentación (copia del impuesto a la 
renta del ejercicio fiscal año 2014 o en el caso de oferentes extranjeros 
deberán presentar los documentos financieros conforme lo que exija en la 
legislación de su país) mediante la cual se acredite que el patrimonio del 
oferente sea igual o superior al porcentaje determinado en la tabla 
consignada precedentemente con relación al presupuesto referencial. 

 

PATRIMONIO  

PRESUPUESTO REFERENCIAL 
SIN IVA 
(USD) 

MONTO QUE DEBE TENER EL PATRIMONIO (USD) 

FRACCIÓN BÁSICA EXCEDENTE 

0 a 200.000,00 25% de presupuesto referencial ---------------- 

200.000 a 500.000 50.000,00 20 % sobre el exceso de 250.000,00 

500.000 a 10.000.000 100.000,00 10 % sobre el exceso de 1.000.000,00 

10.000.000,00 en adelante 1.000.000,00 Más del 5% sobre el exceso de 
20.000.000,00 



 EL participante presentará copia del formulario de declaración 
del impuesto a renta del último año, para determinar los índices 
financieros conforme a el siguiente cuadro: 

 

INDICES FINANCIEROS 

Índice Indicador solicitado 

Solvencia Mayor o igual a 1,0 

Endeudamiento Menor a 1,5 

Las formulas de los índices financieros son las siguientes: 
Solvencia: 
 Activo corriente / Pasivo corriente 
 Endeudamiento: 
 Pasivo total / Patrimonio 
Esta información es meramente referencial. 
 



  CONSIDERACIONES 
FINANCIERAS PARA LA  

ELABORACIÓN DE PLIEGOS DE 
CONSULTORÍA BID II 2015 



 Porcentajes:  80% técnico y 20% Económico 

 

 Formulario FIN-1: Formulario de Presentación de la 
Propuesta de Precio 

 Formulario FIN-2: Resumen de Precios. 

 Formulario FIN-3 Desglose de la Remuneración [*] 

 Declaraciones del Consultor con respecto a Costos y 
Cargos  

 Formulario FIN-4  Desglose de Gastos Reembolsables 
* 

 

 

 

EVALUACIÓN ECONÓMICA 



 Luego de la etapa de calificación, la oferta que 
alcanzará el mayor puntaje pasa a la etapa de 
negociación en la que se podrá  negociar aspectos 
técnicos más no el precio de la oferta.  

Negociación 


